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Produkte
Standardsteigtechnik und 
kundenspezifische Lösungen & 
Caravaning-Systemkomponenten

Umsatz
~ 62 Mio €

Einkaufsvolumen
~ 27 Mio €

Lieferantenbasis
~ 900

Anzahl Artikel
~ 6000

HYMER Leichtmetallbau – Innovationsführer für maßgeschneiderte 
Aluminiumlösungen in Industrie und Mobilität

HYMER
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Brian Neumann
STRATEGISCHER EINKÄUFER

Verantwortet die Weiterentwicklung 
von Einkaufsprozessen, insbesondere 
im Kontext von Digitalisierung, 
Lieferantenmanagement und 
Kostenoptimierung
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Produkte
Hochpräzise Band- und Drahtteile: 
Federn, Stanz-/Feinschneidteile und 
Kunststoff-Komponenten

Standorte
10 Standorte (in 6 Ländern)

Mitarbeiter
~ 6.600

Umsatz
~ 750 Mio €

KERN LIEBERS – Globaler Technologieführer für hochkomplexe 
Präzisionsteile und Baugruppen

KERN LIEBERS
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Dominik Kleiser
SENIOR VP CORPORATE PURCHASING

PURCHASING DIRECTOR
SMP Deutschland GmbH

GLOBAL PROCUREMENT DIRECTOR
Samvardhana Motherson Group



Confidential

Herausforderungen bei HYMER und KERN LIEBERS im Einkauf
CHANCEN
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Kosten-/ Wettbewerbsdruck  

● Einsparpotenziale identifizieren
● EBIT relevante Wertschöpfung im Einkauf

Digitale Effizienz – mittelfristige Perspektive

● Automatisierte Prozesse
● Echtzeit-Transparenz

Strategische Innovation – langfristige Perspektive

● Nachhaltige Entwicklung

Anwendungsfall 
1

Die aktuellen Herausforderungen zeigen: Nur ein proaktiver, digital 
gestützter Einkauf kann die Basis für zukünftige Chancen legen

Anwendungsfall 
2
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Produkt Launch: Tacto Intelligence – Die führende KI im Einkauf
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Einkaufsnative KI
Tacto Intelligence ist die erste und 
einzige KI, die ausschließlich für 
den Einkauf entwickelt wurde -
versteht dadurch Warengruppen, 
Lieferanten und Einkaufsprozesse

Das SRM schafft Kontext
Entscheidungen und 
Empfehlungen passieren immer 
auf Basis der gesamten SRM 
Daten - versteht nicht nur Einkauf, 
sondern kennt individuelle 
Strategien

Datensicherheit
Höchste Datensicherheit jederzeit 
gewährleistet – Daten verlassen 
nie den Europäischen 
Wirtschaftsraum – Sensible Daten 
können problemlos bearbeitet 
werden

Effizienzsteigerung
Effizienzsteigerung im 
Dokumentenmanagement: 
Zeitgewinn für Einkaufsteams -
Fokus für strategische Aufgaben

Produktlaunch 
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Dokumenten-
management
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Probleme & Herausforderungen

Dezentrale Dokumentenablage

Dokumente liegen in E-Mail-Postfächern,   
auf lokalen Rechnern etc.

Keine zentrale Suche
Dokumenteninformationen, wie 

Ablaufdaten, sind nicht über eine zentrale 
Suche auffindbar und es fehlt an 

Transparenz 

Wissensverlust bei Personalwechsel

Wissensverlust durch fehlende    
Transparenz und Prozesse

Hoher manueller Aufwand

Das Heraussuchen und Pflegen der 
Dokumente nimmt viel Zeit in Anspruch
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Automatisiertes Dokumentenmanagement dank KI

STATUS QUO

Lokale Speicher 
(Computer)

E-Mail-Postfächer

Zentrale Speicher 
(Drives)

ERP-System

KI

versteht Dokumente

verlinkt Dokumente

extrahiert relevante 
Informationen

speichert direkt im System ab
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KI-gestützte 
Einsparpotenziale
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Hymer fehlt die Transparenz und Prozesse sind geprägt von 
manuellen Preisanalysen

AUSGANGSLAGE
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Herausforderungen im Einkauf von Hymer

● Fehlende 
Transparenz über 
Preise und 
Entwicklungen

● Manuelle Analysen 
sind zeitlich kaum 
machbar ● Einsparpotenziale 

bleiben im Alltag 
ungenutzt
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Realisierung von Einsparungen am Beispiel Fliegengitter

10.710 €
pro Jahr

EINSPARUNGSPOTENZIAL
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Schleichende 
Preisanstiege

Unentdeckte 
Bestellhäufungen & 
Preisopportunitäten

Höheres Volumen, aber 
keine bessere Kondition

Selektive Rabatte – nur 
auf bestimmte Artikel 

gewährt

Tactos KI Einkaufsradar
Bestellung von 81% des 
Bestellvolumens bei dem teureren 
der zwei Lieferanten des Artikels

Lieferantenwechsel zu dem 
günstigeren Lieferanten

Preisreduzierung um 18 % 

● HINWEIS

● HANDLUNGSEMPFEHLUNG

● POTENZIAL
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Tacto Intelligence – die Zukunft des Einkaufs 

Informationen gezielt 
finden
& ergänzen

Lieferantenprofile mit 
Kennzahlen & Notizen 
konsolidieren

Preisentwicklung gezielt 
anfragen 

Einfaches Verhandeln 
durch argumentative 
Unterstützung

14



Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit
Stimme für den Speaker Award!

Besuchen Sie uns an Stand B14 – unsere Experten freuen sich 
auf den Austausch mit Ihnen!
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