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Konsistentes Datenmodell

Negotiation Intelligence besteht aus 3 KI-Agenten

Reale 

Verhandlung

Verhandlungs-

planung

NI App
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Marktpreisentwicklung

Alternative Lieferanten

Porter‘s 5 Forces

Kostenstruktur

Industriedaten

Marktdaten

Profiling

Know-how

Lieferantenbeurteilung

Vertrauen in den Lieferanten 

Preisentwicklung des Lieferanten

Vorherige Verhandlungsergebnisse

LLM basierter

eigenen

V-Planer 

KI-gestützte, datenschutzkonforme Verhandlungsplanung

Output

Verha
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Verhan
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Ziel 6 2
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se
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alk
10

M1 3

M2 4

M3 5

Verein

barung
9 8

0,5 h

4 Stunden 1000 Lieferanten,

1x im Jahr

= 

4000h Vorbereitung

oder 100 Wochen 

=

2 Mitarbeiter-Jahre
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Datenbasierte Verhandlungsplanung mit NI-Planungstool 

1. Nicht marktkonforme Preiserhöhungen

2. Delta zum Marktpreis 
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Kommen Sie am Stand S.19 vorbei!

Und erfahren Sie die faszinierende, 

KI-gestützte Welt des Verhandelns 

bei uns. 
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