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Die Beschaffungslosung von Onventis ist
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Onventis Kl Prinzipien

EUAIAct | GDPR | NIS2 | DORA | 1SO 27001 | ISAE 3402
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Kl im Einkauf: Von Datensatzen zur autonomen Beschaffung

TOOL LAYER

Der Werkzeugkasten

Workflows « Funktionen « Integrationen « Systeme

AGENTIC LAYER

Die Handlungsintelligenz

Intake « Reasoning « Orchestrierung s Ausfiihrung

CONTEXT LAYER

Das Kontextwissen

Business Regeln « Embeddings & Semantische Suche « Retrieval & Augmentation

—] SYSTEM OF RECORD

[
=° Die Faktenbasis

Stammdaten « Transaktionsdaten « Identitdten « Rechte & Rollen » Audit Logs & Compliance
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Onventis Onix: Die kontrollierte Agentic Al-Plattform O onentis

Onventis Onix Studio

GENERATIVE Al MODELS

AGENT COMPONENTS SYSTEM AGENTS CUSTOM AGENTS EXTERNAL Al SYSTEMS

B rzureniFoundry K:S!;E[:f INTAKE & ORCHESTRATION Choose model 9 Joule
, (:nv:nttlz KnoEwl:gdig INVOICE CODING Choose knowledge o el
ector Database, Em ing opl 0
Documents i
Invoice, Offer, Order Confirmation POLICY & GUIDELINES Choose triggers — i
OpenAl E servicen 'w.
TOOLS STRATEGY CREATOR Choose tools
MCP Framework
: Agelgforce
Anthropic ! )
P Fine Tuning Onventis Applications QUESTIONNAIRE INSIGHTS Choose skills NOW

Extemnal System
Knowledge &Tools

Security - Govemance - Monitoring

1)

0 Kundenindividuelle Wahl des KI-Modells, kein LLM-Fine-Tuning
9 Integration externer Systeme (Wissen und Funktionen)
e Benutzerdefinierte Konfiguration von KI-Agenten (in Arbeit)

o Integration externer KI-Systeme liber MCP und Agent-to-Agent (in Arbeit)

onventis
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Anwendungsfalle

Al Agents
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Der intelligente Einkauf: Kl-gestutzte Produktivitatssteigerung

Risikoerkennung

Kl erkennt Risiken proaktiv
und ermoglicht schnelles Handeln.

Entscheidungsqualitat
Kl liefert relevante Daten fiir %
bessere Entscheidungen.

onventis

Prozesssteuerung » Compliance
Kl steuert Prozesse autonom und %‘ - ' Klintegriert Einkaufsrichtlinien
erkennt Hindernisse friihzeitig, und erhoht Revisionssicherheit.

Routinearbeit Dokumentenautomatisierung

Kl Gbernimmt zeitaufwendige i} Kl verarbeitet unstrukturierte
Routineaufgaben zuverlassig. Dokumente systematisch.
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Dashboard

Alle Warengruppen v m =

04 Mio. EUR

AUSGABEN NACH LIEFERANTENLAND

AUSGABEN

¥
Pk
A

L1

® 2026

LIEFERANTENANZAHL

2.755

AUSGABEN NACH QUALIFIKATIONSSTATUS

Voreinstellung
Laufend

@ Erfolgreich

Nicht qualifiziert

@ Fehlgeschlagen

EMISSIONEN

AUSGABEN NACI

125 Mio.

100 Mio.

75 Mio.

50 Mio.

25 Mio.

0 Mio.

EUR

EUR

EUR

EUR

EUR

EUR

Al B..

¢)' Hilfe 0

Ich mochte etwas kaufen, bitte helfen Sie mir.

Gerne helfe ich lhnen beim Einkauf! Was fiir
Produkte mochten Sie kaufen oder wofur
bendtigen Sie Unterstiitzung? Gibt es spezielle
Artikel oder Kategorien, an denen Sie
interessiert sind?

Geben Sie Ihre Frage ein \E;

M.. B. En. In.

. El. Lo.. Ar.. Le.. Hi.. Fa.. In.. M.. B.. K.

® 2026
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Dashboard
Alle Warengruppen ~ m =

AUSGABEN

304 Mio. EUR

AUSGABEN NACH LIEFERANTENLAND

Sy
=1
Ll

® 2026

LIEFERANTENANZAHL

2.755

AUSGABEN NACH QUALIFIKATIONSSTATUS

Voreinstellung Nicht qualifiziert
Laufend @ Fehlgeschlagen

@ Erfolgreich

EMISSIONEN

AUSGABEN NACI

125 Mio.

100 Mio.

75 Mio.

50 Mio.

25 Mio.

0 Mio.

EUR

EUR

EUR

L NANONoN

¢)' Hilfe I

Ich mochte etwas kaufen, bitte helfen Sie mir.

Gerne helfe ich lhnen beim Einkauf! Was fiir
Produkte mochten Sie kaufen oder wofur
bendtigen Sie Unterstiitzung? Gibt es
spezielle Artikel oder Kategorien, an denen
Sie interessiert sind?

»

Ich wurde gerne ein iphone kaufen in schwarz

Ich habe verschiedene schwarze iPhone-
Modelle und weiteres Zubehor fiir Sie
gefunden. Bitte schauen Sie sich diese
Produktkarten an und teilen Sie mir mit,
welches iPhone-Modell oder Zubehor Sie
kaufen mochten. Mochten Sie eine bestimmte
Menge angeben?

|Geben Sie Ihre Frage ein \9,

- Lo.. Ar. Le. n. ML B KL

® 2026
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AUSGABEN NACH LIEFERANTENLAND

AUSGABEN

)
A
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|

® 2026

LIEFERANTENANZAHL

2.755

AUSGABEN NACH QUALIFIKATIONSSTATUS

Voreinstellung
Laufend

@ Erfolgreich

Nicht qualifiziert

@ Fehlgeschlagen

EMISSIONEN

AUSGABEN NACI

125 Mio.

100 Mio.

75 Mio.

50 Mio.

25 Mio.

0 Mio.

EUR

EUR

EUR

Al B..

¢)' Hilfe 0

Verfligbare Produkte

APPLE iPhone 11 64 GB 'ﬂf_AEPIE iPhone 17
Schwarz Dual SIM mitternacht
Neues Zwei-Kamera-System. Apple iPhone “nig
Batterie fUr den ganzen Tag.".. Black - 128 N n
£ 600,00 EUR £ 1.200,00 B
% Catalog Inc. g Catalog Inc.
Apple E: Apple

Stick Stiick
|Geben Sie Ihre Frage ein \9,

M.. B.. En.. In.. EL

. Lo.. Ar.. Le.. Hi.. Fa.. In.. M.. B.. K.

® 2026



0 PG < >

& De [E]

[~
[~

o O g gyl &l

In Katalogen suchen...

gjg%mk

Dashboard

Alle Warengruppen v m =

04 Mio. EUR

AUSGABEN NACH LIEFERANTENLAND

AUSGABEN

® 2026

LIEFERANTENANZAHL

2.755

AUSGABEN NACH QUALIFIKATIONSSTATUS

Voreinstellung
Laufend

@ Erfolgreich

Nicht qualifiziert

@ Fehlgeschlagen

EMISSIONEN

AUSGABEN NACI

125 Mio.

100 Mio.

75 Mio.

50 Mio.

25 Mio.

0 Mio.

EUR

EUR

EUR

EUR

EUR

EUR

Al B..

¢)' Hilfe

Neues Zwei-Kamera-5System.
Batterie fir den ganzen Tag."..

£ 600,00 EUR

% Catalog Inc.

Apple
- [
Stick

Apple iPhone ~ “nig
Black - 128 5 n

£ 1.200,00 Buwn

& Catalog Inc.

E: Apple
-
Stiick

iphone 17

Das Apple iPhone 17 in der Farbe Mitternacht
(schwarz) ist verfilgbar. Mochten Sie eine
bestimmte Stiickzahl bestellen? Bitte teilen
Sie mir mit, wie viele Sie bendtigen.

Geben Sie Ihre Frage ein

M.. B. En. In.

. El. Lo.. Ar.. Le.. Hi.. Fa.. In.. M.. B.. K.

® 2026
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Qualifikationsmanagement

Prozesse > Automatisch Ausgeldster Prozess 000070 > Anfrage 000095 > Details zum Fragebogen

Fehlgeschlagen

Lieferantenqualifikation | Onboarding Erreichter Prozentsatz: NaN % (0 von 0 Punkten)

Panel-Punktzahl: 0 - Panel-Gewichtung: 0% -+
g C Antworten Analyse X

Allgemeine Informationen *
9 KI Bewertung der Antwort

Dieser Bereich dient zur Bereitstellung von allgemeinen Informationen.

A\ Eingeschrénkte Leistungsfahigkeit

Die Gesamtbewertung betrdgt 0 % basierend auf

der eingereichten Fragebogenbewertung. Der
1. Qualititsmanagement: Ist Ihr Unternehmen DIN EN 1SO 9001 zertifiziert? * Lieferant meldet mehrere Zertifizierungen und
Rentabilitat im Bereich 5-10 %, aber hochgeladene
Zertifikats- und Finanzdateien wurden als ungiiltig
markiert. Ungiiltige kritische Dokumente
untergraben die Verifizierung und rechtfertigen eine
negative Eignungsbewertung.

Qualitdtsmanagement (QM) bezeichnet in der Wirtschaft eine Funktion (Management) und alle organisatorischen Ma3nahmen, die der
Verbesserung der Prozessqualitat, der Arbeitsqualitat und damit der Produkt- und Dienstleistungsqualitat dienen.

e Ja

Starken

e Rentabilitét : Im letzten Jahr wurde eine Rentabilitat
Bitte laden Sie das DIN EN 9001 Zertifikat hier hoch: * zwischen 5-10 % gemeldet.
@ Lieferkette : Bewusstseins- und Risikobewertungen fur
das Supply Chain Act durchgefiihrt.
° Scope 3 : Quantitative Scope-3-CO--Emissionen (12.500)
bereitgestellt.

S Schwichen

A\ Ungiiltige Dokumente : 1ISO- und Finanzberichtsdateien

wurden als ungultig markiert.
A Fobhloamedm BAR o od mmasrmee = Thim Cem e o ol oo
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Qualifikationsmanagement

Prozesse > Automatisch Ausgeldster Prozess 000070 > Anfrage 000095 > Details zum Fragebogen

Fehlgeschlagen

Lieferantenqualifikation | Onboarding Erreichter Prozentsatz: NaN % (0 von 0 Punkten)

Panel-Punktzahl: 0 - Panel-Gewichtung: 0% -+
g C Antworten Analyse X

Allgemeine Informationen *
9 KI Bewertung der Antwort

Dieser Bereich dient zur Bereitstellung von allgemeinen Informationen.

A\ Eingeschrénkte Leistungsfahigkeit

Die Gesamtbewertung betrdgt 0 % basierend auf
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Zertifikats- und Finanzdateien wurden als ungiiltig
markiert. Ungiiltige kritische Dokumente
untergraben die Verifizierung und rechtfertigen eine
negative Eignungsbewertung.

Qualitdtsmanagement (QM) bezeichnet in der Wirtschaft eine Funktion (Management) und alle organisatorischen Ma3nahmen, die der
Verbesserung der Prozessqualitat, der Arbeitsqualitat und damit der Produkt- und Dienstleistungsqualitat dienen.

e Ja

Starken

e Rentabilitét : Im letzten Jahr wurde eine Rentabilitat
Bitte laden Sie das DIN EN 9001 Zertifikat hier hoch: * zwischen 5-10 % gemeldet.
@ Lieferkette : Bewusstseins- und Risikobewertungen fur
das Supply Chain Act durchgefiihrt.
° Scope 3 : Quantitative Scope-3-CO--Emissionen (12.500)
bereitgestellt.

S Schwichen

A\ Ungiiltige Dokumente : 1ISO- und Finanzberichtsdateien

wurden als ungultig markiert.
A Fobhloamedm BAR o od mmasrmee = Thim Cem e o ol oo
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Lieferantenqualifikation | Onboarding Erreichter Prozentsatz: NaN % (0 von 0 Punkten)

Die Gesamtbewertung betrdgt 0 % basierend auf =
der eingereichten Fragebogenbewertung. Der
Lieferant meldet mehrere Zertifizierungen und

1. Qualitaitsmanagement: Ist Ihr Unternehmen DIN EN ISO 9001 zertifiziert? * Rentabilitit im Bereich 5-10 %, aber hochgeladene

. . . ) . . . ) ) Zertifikats- und Finanzdateien wurden als ungliltig
Qualitdtsmanagement (QM) bezeichnet in der Wirtschaft eine Funktion (Management) und alle organisatorischen Mal3nahmen, die der el s e PR B e

Verbesserung der Prozessqualitat, der Arbeitsqualitat und damit der Produkt- und Dienstleistungsqualitét dienen. untergraben die Verifizierung und rechtfertigen eine
negative Eignungsbewertung.

e Ja

Starken

o Rentabilitat : Im letzten Jahr wurde eine Rentabilitat
zwischen 5-10 % gemeldet.
Bitte laden Sie das DIN EN 9001 Zertifikat hier hoch: * @ Lieferkette : Bewusstseins- und Risikobewertungen fir
das Supply Chain Act durchgefiihrt.
° Scope 3 : Quantitative Scope-3-CO=-Emissionen (12.500)
bereitgestellt.

Schwichen

A\ Ungiiltige Dokumente : ISO- und Finanzberichtsdateien
wurden als ungltig markiert.
A\ Fehlende Minderung : Die Frage der
Minderungsmalinahmen bleibt im Supply Chain Act
01-150 9001.pdf unbeantwortet.
A\ Risikoidentifikation : Der Lieferant gibt an, dass keine
potenziellen Risiken in der Lieferkette identifiziert wurden.

Probleme

A\ Falscher Dokumenttyp : [F1.2] Das Dokument ist die
Geschaftsbedingungen, kein 1S0-9001-Zertifikat.

1985 A\ Falscher Dokumenttyp : [F2.2] Das Dokument ist die
Geschaftsbedingungen, kein Finanzbericht.

A\ Falscher Dokumenttyp : [F3.2] Die hochgeladene Datei ist

2. Griindungsjahr *

3. Hauptsitz (Land, Stadt) * die allgemeinen Geschéftsbedingungen, nicht ISO 14001.
A\ Falscher Dokumenttyp : [F3.4] Die hochgeladene Datei ist
Deutschland, Stuttgart die allgemeinen Geschaftsbedingungen, kein 1SO-
Zertifikat.

4. Mitarbeiteranzahl
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@ (EUR | 304.203.213 EUR  2.755 LIEFERANTEN  49.568 TRANSAKTIONEN

Alle Warengruppen v = 4
WARENGRUPPEN MIT DEN HOCHSTEN AUSGABEN E
125 Mio. EUR
100 Mio. EUR
75 Mio. EUR
50 Mio. EUR
25 Mio. EUR I
. [ [ -
Allgem... Bautec.. Market.. Birom.. Energi.. Inform.. Elektro.. Logisti...
@ 2026
WARENGRUPPEN MIT DEM STARKSTEN ANSTIEG DER Z
AUSGABEN
125 Mio. EUR
100 Mio. EUR

75 Mio. EUR I .

67.632.235 kg CO,e ]
Supplier Dashboard Organisationseinheit Warengruppen Lieferanten Fokus Auf Artikel Bestellungen D % G
< 2026 >
A
VERTEILUNG DER AUSGABEN Z WARENGRUPPE MIT DEN HOCHSTEN AUSGABEN Z

@ Allgemeine Dienstleist.... @ Bautechnik

® Marketing ® Eiiromaterial, Biiroeinr....
@ Energie, Gewinnungspr... @ Informations-, Kommu...
@ Elektro-, Automatisier. . Sonstige

WARENGRUPPEN MIT DEM STARKSTEN RUCKGANG DER
AUSGABE

24

Bautechnik

Marketing

Beratung, Consulting, Ver...
Personaldienstleistung
Biromaterial, Buroeinricht...
Informations-, Kemmunik...

Finanzdienstleistungen

Sonstiges
5 R 3 @Q‘ 5 R
N oo N e o o
& & o & s
@ 2026
WARENGRUPPEN MIT DEN MEISTEN LIEFERANTEN Z

1000
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Warengruppen

" Suchen Q

WARENGRUPPENNAME

v Allgemeine Dienstleistungen
Abfall- und Kreislaufwirtschaft
Beratung, Consulting, Vermittlung
Personaldienstleistung
Sonstiges
Reisemanagement
Finanzdienstleistungen
Finanz- und Versicherungsdienstleistung
Gastronomie und Bewirtung (Dienstleis...

Anlage (komplett)

Anorganische Chemikalie

Arbeitssicherheit, Unfallschutz

Bautechnik

Bekleidung und Textil

Bergbau-, Hiitten-, Walzwerk- und GieBereiei...

In Katalogen suchen... Q -\;0_—01 Q @ @ @

Reisemanagement Okt. 2021 - Apr. 2026

Uberblick Stammdaten Kommentare Wer Kauft Rechnungen Nachhaltigkeit Strategien Richtlinien

Die wichtigsten Daten auf einen Blick: )
Aktualisiert: 02.02.2026 14:07

Erkenntnis 1: Reisekosten explodieren seit 2023 und verdoppeln sich fast 2026 erneut

Die Gesamtausgaben im Reisemanagement steigen von 1,62 Mio. EUR (2022) auf 143,95 Mio. EUR (2023, +=8.800 %), 223,92 Mio. EUR (2024, +=55,6 %), 229,32 Mio. EUR (2025, +=2,4 %) und
schlieftlich 451,07 Mio. EUR (2026, +=96,7 % ggii. 2025). Uber 2022—2026 entspricht dies einem jahrlichen Wachstumsfaktor von rund 4 (=+300 % p.a.); zuféllige Schwankungen kénnen als
Ursache praktisch ausgeschlossen werden. Handlung: Sofortige Ursachenanalyse (Scope-Anderung, neue Geschaftsmodelle, Datenfehler, fehlende Genehmigungsprozesse) und Aufbau eines
harten Reisebudgets inklusive Freigabestufen.

Erkenntnis 2: Vertragskonformit&t bricht nach 2022 faktisch zusammen

Der On-Contract-Anteil am Spend liegt 2022 bei ca. 65 % (1,05 Mio. EUR von 1,62 Mio. EUR), fallt dann aber ab 2023 auf praktisch 0 %: 2023 rund 0,012 %, 2024 rund 0,014 %, 2025 rund 0,012 %;
2026 ist kein On-Contract-Spend ausgewiesen. Damit werden ab 2023 fast 100 % des Volumens (z.B. 451 Mio. EUR in 2026) aulerhalb von Vertrdgen gesteuert — ein massives Einspar- und
Risiko-Thema. Handlung: Zentrales Travel-Programm reaktivieren/aufbauen, Rahmenvertrage (Airline, Hotel, Mietwagen, TMC) neu verhandeln und verbindliche Buchung Uber definierte Kanale
durchsetzen.

Erkenntnis 3: CO:-Emissionen wachsen schneller als die Kosten und vervielfachen sich massiv

Die Emissionen steigen von 133 Tsd. kg CO=e (2022) auf 16,95 Mio. kg (2023, =+12.600 %), 34,90 Mio. kg (2024, +=106 %), 33,30 Mio. kg (2025, -=4,6 %) und 67,59 Mio. kg (2026, +=103 % ggii.
2025). Uber 2022—-2026 entspricht dies einem Emissions-Wachstumsfaktor von iiber 500 (=+375 % p.a.) und iibersteigt das ohnehin extreme Kostenwachstum (Faktor =279). Handlung: Ein
verbindliches CO:-Reduktionsziel fiir Reisen definieren (z.B. Reduktionspfad bis 2030) und MaBnahmen wie Reisevermeidung, Verlagerung auf Bahn/virtuelle Meetings und CO:-basierte Reise-
Richtlinien implementieren.
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Reisemanagement Okt. 2021 - Apr. 2026

Uberblick Stammdaten Kommentare Wer Kauft Rechnungen Nachhaltigkeit Strategien Richtlinien

Die wichtigsten Daten auf einen Blick: )
Aktualisiert: 02.02.2026 14:07
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Reisemanagement

Uberblick Stammdaten Kommentare Wer Kauft Rechnungen Nachhaltigkeit Strategien Richtlinien

Strategie fiir Reisemanagement
Die Strategie "Strategie fur Reisemanagement” wurde fur die Kategorie "Reisemanagement” mit den
Zielen "Verbesserung der Nachhaltigkeit”.

Nachhaltige Reiserichtlinie und Governance etablieren @Aufzéhlungspunkt regenerieren
Reiserichtlinien systematisch auf Emissionsreduktion, Sicherheit und Kosten ausrichten und konsequent durchsetzen.

* Unternehmensweite Reiserichtlinie Uberarbeiten, mit klaren Nachhaltigkeitsprinzipien (z. B. ,Bahn vor Flug" bis
5—6 Stunden Reisezeit, Economy-Class als Standard, bevorzugte Hotels mit Umweltzerufizierung, z. B. EU
Ecolabel, Green Key).

+ Genehmigungsprozesse einfuhren, bei denen jede Flugreise oberhalb definierter Budgets oder bei internen
Terminen durch Vorgesetzte bzw. Budgetverantwortliche freigegeben werden muss; Ausnahmen klar definieren
(z. B. Kundenpitches mit kurzem Vorlauf).

+ Klare ,No-Go"-Regeln definieren, z. B. keine Inlandsfluge, wenn eine zeiteffiziente Bahnverbindung vorhanden ist,
oder keine Einzelbuchungen aulterhalb der zentralen Kanale.

» Reiserichtlinie in Schulungen und E-Learnings verankern (Pflichtschulung fiir Vielreisende und Fihrungskrafte),
inkl. Praxisbeispiele (z. B. typische Strecken, die kiinftig per Bahn statt Flug zu buchen sind).

+ Ein jahrliches Review der Richtlinie etablieren, das Emissionsentwicklung, Compliance-Quote und Nutzerfeedback
beriicksichtigt und bei Bedarf Schwellenwerte verscharft (z. B. Verkiirzung der erlaubten Flugdistanzen).

Contract-Compliance von <1 % auf =60 % steigern @Aufzihlungspunkt regenerieren

Den heute nahezu vollsténdig ,off contract” abgewickelten Reisebedarf (2024: >99 % des Volumens) in verhandelte,
nachhaltige Rahmenvertrége liberfiihren.

e Zielbild definieren: Anteil On-Contract-Volumen von aktuell <1 % auf mindestens 40 % in 12 Monaten und =60 % in

24 Monaten erhohen; diese Ziele in Bereichsziele und Management-Boni verankern.
P R (U TP S o <SR . TS + Tl men et a0 5 ow s b FTERATSY e oo Dablrm  simed Lt el e e o rmm e s o 53 5 i
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The path to Autonomous Procurement

Move from efficiency to autonomy at your pace, on your terms with Onventis ONIX

Contextual Al Agents

Empowering users with intelligent support,
exactly where it matters.

Purpose-built Al agents and chatbots.
Real-time insights, recommendations and
answers.

* Faster execution

* Better decisions

* Immediate productivity gains

Al assists. Humans decide.

@ gg :}’{entis

Agentic Al Platform

The controlled agentic Al platform for
procurementand finance.

Customer-specific choice of Al models and
LLMs.

Custom configuration of Al agents.

Connecting external Al systems via MCP and
agent-to-agent orchestration.

° Alsovereignty
* Compliance & Trust
* Maximum flexibility

* Future-proof scalability

Al executes. Humans govern.

Autonomous Procurement

From execution supportto outcome
validation.

End-to-end execution of procurement tasks.
From operational execution to strategic
validation operated by agents.

" Radical efficiency

* Shortercycle times

" Scalable value creation

Al operates. Humans steer.

onventis
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onventis [ 5 onventis

ONVENTIS 360° POWERED BY THE AGENTIC BUILT, OPERATED & SUPPORTED

© Onventis

The Européan Sour’gé-to-Pay Intelligenge onventis
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